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по подготовке пособия
по основам предпринимательства (для бизнес-тренеров)

Цель
Создание материально-технических и организационных условий, необходимых для проведения обучения по основам предпринимательства «Бастау Бизнес».
Подготовка (разработка) методического пособия для бизнес-тренеров в рамках обучения основам предпринимательства по проекту «Бастау Бизнес».
Информационное-методическое обеспечение процесса практического обучения безработного и самозанятого населения – участников обучения основам предпринимательства по проекту «Бастау Бизнес» в 160 районах и городах Казахстана. 

Задача:
Методическое обеспечение бизнес-тренеров в рамках обучения основам предпринимательства по проекту «Бастау Бизнес» посредством подготовки методического пособия, которое будет актуальным для использования при обучении целевой аудитории, с возможностью использования в период действия Программы развития продуктивной занятости и массового предпринимательства на 2017–2021 годы «Еңбек», утвержденной постановлением Правительства РК от 29.12.2016 г. №919 (далее - Программа) (с ежегодной актуализацией).

Заказчик:
Национальная палата предпринимателей Республики Казахстан «Атамекен» (далее - НПП РК «Атамекен») в рамках реализации второго направления Программы.

Срок и место оказания услуг:
Услуги оказываются со дня подписания Договора до 30 ноября 2018 года.
Место оказания услуг - г. Астана, ул. Кунаева, 8, блок «Б».

Предоставление пособия: 
Поставщиком предоставляется пособие Заказчику (на казахском и русском языках) в электронном формате doc/docx (Microsoft Word, кегль 14, шрифт «Times New Roman») и в виде презентации в формате PPT (Microsoft PowerPoint) на DVD – диске, Flash-носителе, а также на электронный адрес Заказчика и два экземпляра на бумажном носителе.

Сумма, выделенная для закупа услуг: 1 500 000 (один миллион пятьсот тысяч) тенге, без учета НДС.
Содержание:
Содержание методического пособия должно соответствовать утвержденной Заказчиком программе обучения (учебному плану) по основам предпринимательства по проекту «Бастау Бизнес», состоящей из 12 практических модулей с соответвующими презентациями к ним и с четким соблюдением хронометража обучения.
 
 Программа обучения
	Название 
	Описание

	Модуль 1 «Введение. 
Психология бизнес-мышления»
	Цели и задачи проекта «Бастау Бизнес». Ознакомление с  деятельностью НПП РК «Атамекен». Основы психологии предпринимательства. Диагностика психотипа участника проекта. 

	Модуль 2 «Меры государственной поддержки стартапов, Малого и среднего бизнеса и агробизнеса»
	Инструменты господдержки Малого и среднего бизнеса (МСБ) – Программа развития продуктивной занятости и массового предпринимательства на 2017-2021 годы «Еңбек»; Государственная программа развития агропромышленного комплекса Республики Казахстан на 2017 – 2021 годы и др. (микрокредитование, гарантирование, субсидирование). Особенности кредитования для субъектов МСБ. Этапы и перечень документов для  получения микрокредитования.

	Модуль 3 «Выбор бизнес-идеи. Исследование рынка»
	Анализ рентабельности (жизнеспособности) бизнес-идеи, анализ рынка сбыта товара/услуги 

	Модуль 4 «Основы маркетинга»
	Стратегия маркетинга, сегментация, отстройка от потенциальных конкурентов, занятие собственной ниши на рынке (формирование уникального торгового предложения), в том числе в сфере агропромышленного комплекса (АПК). 
Практическое маркетинговое исследование.

	Модуль 5 «Рынки сбыта»
	Виды рынков сбыта. Емкость рынка, анализ потребностей целевой аудитории. Формирование сбытовых цепочек в регионе.

	Модуль 6 «Основы сельхозкооперации и агрокомпетенции предпринимателей»
	Виды сельхозкооперации, инструменты поддержки сельсхозкооперации. Сельхозкооперации на основе личного подсобного хозяйство (ЛПХ).
Агрокомпетенции в растениеводстве.
Агрокомпетенции в животноводстве.

	Модуль 7 «Основы бизнес-планирования»
	Понятие бизнес-плана, цель и задачи бизнес-плана, структура бизнес-плана,  разделы бинес-плана (анализ рынка, маркетинговый, организационный, производственный раздел). Анализ имеющихся у предпринимателя ресурсов. 

	Модуль 8 «Финансовое планирование»
	Финансовая грамотность, основные понятия финансовой модели бизнес-плана. Финансовый раздел бизнес-плана. Рентабельность проекта, сроки окупаемости, прогноз движения денежных средств, «точка безубыточности».  

	Модуль 9 «Особенности налоговых режимов»
	Виды налоговых режимов: выбор оптимального налогового режима, специальный налоговый режим, режимы налогообложения для крестьянских/фермерских хозяйств. Виды налоговой отчетности.

	Модуль 10 «Правовое  сопровождение бизнеса»
	Разрешительная система: разрешения, лицензии, правила и стандарты, регулирующие сферы МСБ. Правила, основы составления основных юридических документов (договоры, соглашения и др.). Государственный контроль и надзор предпринимательской деятельности, в том числе в сфере АПК. Управление персоналом.

	Модуль 11 «Основы электронных услуг для бизнеса»
	Порталы электронного правительства (www.egov.kz) и НПП РК «Атамекен» (Atameken Services), национального удостоверяющего центра (www.pki.gov.kz); единый портал государственных закупок (www.goszakup.gov.kz), электронная коммерция и др.
Навыки работы в личном кабинете порядок получения и использования ЭЦП, порядок и способы получения электронных услуг итд.

	Модуль 12 «Защита бизнес-проекта»
	Основы публичных выступлений, навыки ведения переговоров, ораторское мастерство, навыки структурной презентации (самопрезентации). Практическая работа по защите бизнес-проекта



Каждый раздел пособия должен быть завершенным, изложенным в доступной форме, с использованием принятой терминологии, упражнений и деловых игр.  Разделы модулей №3,4,5,6,7 разрабатываются на основе конкретных бизнес-кейсов, с учетом  сбытовых цепочек (не менее 4-х проектов по 4-м различным макрорегионам). 
Пособие должно содержать оглавление, основную часть, ссылку на использованную литературу, перечень ссылок на актуальные нормативные правовые акты.

Услуга включает в себя: 
· разработку концепции (структуры) оформления, подачи материала на казахском и русском языках методического пособия для бизнес-тренеров;
· разработку предварительного варианта методического пособия для бизнес-тренеров на казахском и русском языках и предварительное согласование с Заказчиком;
· разработку финального (скорректированного) варианта методического пособия и электронных презентации для бизнес-тренеров с учетом корректировок, дополнений Заказчика. 
· Цветная распечатка на бумажном носителе на казахском и русском языках методического пособия.

Ожидаемый результат:
- систематизация практического обучения безработных и самозанятых лиц с предпринимательским потенциалом. 

Требования к поставщику.
Для выполнения услуг на должном профессиональном уровне потенциальный Поставщик должен соответствовать следующим квалификационным требованиям:
- Наличие опыта работы не менее 12 месяцев в сфере подготовки пособий или разработки методических материалов. Поставщику необходимо предоставить копии договоров оказания услуг в указанной сфере и актов оказанных услуг к ним;
Примечание: Опыт работы высчитывается путем подсчета фактического срока исполнения, от даты заключения договора до его фактического исполнения, подтверждающегося датой, указанной в акте выполненных работ (оказанных услуг).
- Наличие в штате на основе трудовых договоров и/или на основе договоров возмездного оказания услуг не менее 3 (трех) экспертов, специализирующихся в вопросах экономики и/или финансов. Поставщику необходимо предоставить копии трудовых договоров и/или договоров возмездного оказания услуг и актов к ним. Поставщику также необходимо приложить копии дипломов и/или сертификатов;
- Наличие в штате на основе трудовых договоров и/или на основе договоров возмездного оказания услуг не менее 2 (двух) переводчиков или технических редакторов казахского и русского языков. ​Поставщику необходимо предоставить копии трудовых договоров и/или договоров возмездного оказания услуг, а также приложить копии дипломов и/или сертификатов.
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